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e 20 MINUTOS

20.09.2015 “La VI Edicién del Encuentro Internacional Arex acogera mas
de 550 entrevistas”

http://www.20minutos.es/noticia/2560433/0/vi-edicion-encuentro-internacional-arex-
acogera-mas-550-entrevistas/

23.09.2015 “Bantierra participa en AREX 2015 para apoyar la
internacionalizacion de pymes y emprendedores”
http://www.20minutos.es/noticia/2563087/0/bantierra-participa-arex-2015-para-apoyar-
internacionalizacion-pymes-emprendedores/#xtor=AD-15&xts=467263

e ARAGON TV

24.09.2015 Informativos Arag6n Noticias 1 - minuto 5:50
http://alacarta.aragontelevision.es/informativos/pagina/5/

e EL PERIODICO DE ARAGON

24.09.2015 “Inercia exportadora de Aragén”

http://www.elperiodicodearagon.com/noticias/economia/inercia-exportadora-
aragon 1055240.html

27.09.2015 “A la conquista de dos gigantes”
http://www.elperiodicodearagon.com/noticias/economia/conquista-dos-
gigantes 1055934.html

27.09.2015 “Hagamos visible Aragén”

http://www.elperiodicodearagon.com/noticias/economia/hagamos-visible-
aragon 1055932.html
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Mas de 700 entrevistas
en el encuentro de Arex

© LA CITA en la que delegados
de 45 paises asesoraron a mas de
250 empresas aragonesas sobre
las oportunidades de negocio en
los cinco continentes, concluyo
ayer con mads de 700 entrevistas
realizadas. Ademds, los talleres
reunieron a mas de 200 asisten-
tes. Segiin la organizacion, las
empresas han mostrado estar
«cada vez mds preparadas, con
sus objetivos mds centrados y ex-
pectativas mds realistass.
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06.09.2015 Arex celebraré a finales de septiembre su encuentro anual de

internacionalizacion

http://www.heraldo.es/noticias/aragon/2015/09/06/arex celebrara finales septi

embre encuentro anual internacionalizacion 494072 300.html

24.09.2015 El VI Encuentro Internacional Arex cierra con mas de 700

entrevistas de empresas

http://www.heraldo.es/noticias/aragon/2015/09/24/el encuentro internacional a

rex cierra con mas 700 entrevistas empresas 527832 300.html
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aragonesas buscan clientes

en Africa, Latinoamérica y China

@ Un total de 126 compaiiias celebran 550 entrevistas con los delegados de Arex

ZARAGOZA, Africa occidental,
Tberoamérica, India y China se
han convertido en las nuevas 2o~
nas para encontrar oportunida-
des de negocio para la empresas,
ademis de otras tradicionales co-
mo Jos paises vecinos y ¢l Este de
Europa, seglin 5¢ expuso ayer en
¢l VI Encuentro Internacional de
Aragbn Exterior (Arex), que se
clausura hoy. Un total de 126
compatfiias aragonesas celebran
estos dos dias entrevistas perso-
nales con los delegados del orga:
nisma del Gobierno de Aragon,
adserito ala Corporacion Empre-
sarial, que cubren 45 paises.

Entre los asistentes, empresas
con gran experiencia como Ama-
nida, comercializador de aceitu-
nas y encurtidos de alta calidad,
que sali6 al exterior hace dos dé-
cadas y ahora exporta el 35% a4 26
paisee, Su primer mercado fuera
¢s Estados Unidos, seguido de
Brasil ¥ México. En la feria acu-
did 4 cerrar contactos de su agen-
da paza entrar en Per(, un pais in-
feresante para su sector porque
«ha creado una industria de la
gastronomiax, explict su geren-
te, Francisco Trullengue, El obje-
tivo es que en 2018 sus ventas fue-
ra de Espafia representen el 0%
y seguir creciendo en el mercado
nacional. Como conscjo a quie-
nes cmpiezan apuntd «no consi-
derar jamas el dinero que em-
pleas en el exterior como un gas-
10, €s siempre una inversidny y
wpacikenclan.

Huminacién y verdura ecolégica
Hacia Africa y México mira ELT
(Especialidades Luminotéeni-
cas), [abricante de componentes
electrdnicos para iluminacion v
alumbrado que acaba de celebrar
su 40 aniversario. «Gracias a la
expoctacion hemos podido ca-
pear |2 crisis», asegurd Luis Mo~
rales, director de Exportacion. La
compaiifa comenzo a vender fue-
ra casi desde sus origenes y aho-
ra la exportacion supone el 65%,
prlndcﬁalmntc a Europa {(62%),
scz}x. de Oriente Medio {(21%)
y Africa (139), Su caso fue uno de
los que sirvieron de ejemplo en

Entrevista en una de las mesas de los delegados de Arex en el @xtranjero, ayer, Fuanieon meses

Un «baiio de realidad» sobre la situacion espaiiola

Giles Tremlett, firma periodisti-
ca de “The Economist” v “The
Guardian', y Mathicu De Taillac,
de ‘Le Figaro' y 'Radio France’,
abrieron el V1 Encuentro Inter-
nacional Arex exponiendo sus
puntos de vista sobre la realidad
espaiola y, de modo particular,
sobre Aragon, restando relevan-
cia al supuesto milagro econé-
mico de eun pais que roz6 el
desastre y sobrevivid para con-

tarlow. Un pais, Espafia, que in-
teresa mucho a sus lectores —so-
bre todo por ¢l fiithol, apuntd
Tremlett- y donde los topicos
coexisten con realidades que
dejan ver a cmdadanos y em-
presas que no tienen la autoesti-
ma que les sobra, por ejemplo, a
Jos franceses. Fue un «baifio de
realidads ~segiin reconocio la
consejera de Economia del Go-
bierno de Aragin, Marta Gas-

thn, muy atenta durante toda la
sesion- que bien puede servir-
nos para valoramos mejor. «De
este pais silen empresas que no
se sabe que son espafiolass,
apuntd el periodista britinico,
quien consider que nuestro
modelo productivo no ha cam-
biado, lo que ¢n opinién del co-
rresponsal francés hace que si-
gamos teniendo una tasa de pa-
ro demasiado alta, L B M.

#

la mesa en la que participd tam-
bién UMEC, Ub Group y Garde-
niers. Esta ultima, promovida por
Atades, ha encontrado clientes
en Alemania, Benelux y Escandi-
navia para los productos de agri-
cultura ecoldgica de sus 22 hec-
téreas de cultivo, explicd Félix
Arrizabalaga.

También acudieron emprende-
dores como José Alberto Moreno,
gerente de Carbon Shark, que

quiere montar auna fibrica de bi-
cicletas en fibra de carbonow, Su
problema era la financiacion.
«Los he llamado a todos», confe-
saba, sobre los bancos. Reconecia
que su proyecto era mas arriesga-
do por estar en la fase asemillay,

Casitodos los delegadaos tenfan
sus agendas llenas, Incluso los de
paises que no atraviesan pog sus
mejores momentos, como Rusia,
«Sigue habiendo oportunida-

desy, aseguraba Karlos Landeta,
delegado de Arex para Rusia y
Ucrania. El veto ruso a la fruta
tras las sanciones internaciona-
les por el conflicto de Ucraniaha
perjudicado al sector, pero afir-
mé que hay mercado adn y tam-
bién en el textil, la maquinaria in-
dustrial y la construceidn. Eso si,
«no e5 un mercado para empre-
sas que debuteny, reconocia,
BEATRIZ
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Las empresas aragonesas estan cada vez mas preparadas para vender fuera, como demuestra el
nuevo récord de exportaciones hasta julio y como queda reflejado en el encuentro de Arex de esta
semana. Para hacerse un hueco en ofro pais hay que invertir tiempo y dinero, este tltimo atin escaso

PREPARADAS, LISTAS..
:A EXPORTAR!

A8 eMPresas ArAOnesas si-

L guen mirando al exterior,
aunque él mercado acio-

nal empiece a experimentar sin-
tomas de mejora. Prueba de ello
s que la comunidad ha vuelto a
batir récords hasta julio, con un
del 3 deal

21,6%, que cuadruplica el incre-
mento registrado de media en Es-
paiia, que fue del 5,5%, segiin los
datos del Ministerio de Econo-
mia publicados esta semana. En
la economia aragonesa, el sector
del automovil sigue siendo el
protagonista de las ventas en ¢l
exterior, gue suponen un 39,9%
del wotal, tirado por Ja planta de
General Motors en Figueruelas.
Le siguen los bienes de equipo,
con un 18,3% y las manufacturas
de consumo con un 13,9%.

Pese a los signos de recupera-
cidn de algunos sectores en Es-
paiia, «el interés por salir no ha
bajadow, asegura Ignacio M. Al-
bornoz, director gerente de Ara-
26n Exterior (Arex). La diferen-
¢ia s que whace unos afos las
empresas estaban més desespe-
radas y ahora tienen mas recur-
s05», afirma. Asi, las entidades fi-
nancieras estdn ahora mds inte-
resadas en respaldar alas empre-
sas que se deciden a salir fuera,
asegura. Prucba de ello es que en
la ediclén de esta semana del VI
Encuentro Internacional Arex,
que retine alos delegados del or-
ganismo de internacionalizacién
del Gobierno de Aragdn que cu-
bren 45 paises, ha habido cuatro
entidades financieras presentes,
y otras dos se han quedado sin
poder montar su espacio por fal-

Casi el 40% de las expor-
taclones aragonesas
pertenecen al sector

del automavil, seguido de

bienes de equipo y manu-
facturas de consumo

La UE recibe el 64,6% de
los productos espafioles
que se venden fuera. Los
oxpertos siguen viendo
oportunidades en China
pese ala crisis

ta de espacio. Todas ellas han he-
cho campafias ditimamente para
dAr S0 APOYO 4 14§ empresas qué
venden en el exterior.

Sudamérica y Africa

«BEuropa occidental es donde mis
interés hay, por cercania, por
compartir divisa, etc, pero hay
que cambiar la tendenciay, expli-
ca el gerente Arex, adserita a la
Corporacion Empresarial Pibli-
<ca de Aragn. Bl 64,6% de Jas ex-
portaciones espafiolas se dirigen
4 la Unién Buropea y la tenden-
cia es de ascenso. Desde Arex
apuntan hacia otros destinos co-
mo Sudamérica, en la que hay in-

terés desde hace afios, pero tam-
bién el sudeste asidtico y el Afri-

ca occidental, una gran descono-
cida sobre la que se dieron esta
claves para apro-

cimiento se sita entre el 5% y el
10% en paises como Angola, Ke-
nia, Costa de Marfil o Nigeria.
«Desde hace unos afios hay has-
tantes oportunidades porque hay
paises que estin ingresando di-
nero, también particulares y se
estin acometiendo proyectos pa-
blicosw, explica. Los sectores con
més potencial serian las infraes-
tructuras y la venta de productos
al consumidor final, Sin embar-
0, reconoce que es un «mercado
muy dificil» porque todavia no
hay plena seguridad juridica.
Entre los paises que siguen
ertando i seencuentra
China, pese a la crisis que atra-
viesa, que estd temblar
alos mércados. «Esta crisis tenia
que venir en algin momentoxs,
afirma Rafael Llopis, delegado de
Arex en China. Y considera que
esunaoportunidad para cambiar
y «pasar de un modelo de desa-
rrollo basado en la produccion a
otro basado en el consumo y la
economfa de servicioss, apunta,
Considera que el mercado chi-
no sigué siendo muy atractivo.
«La economia se estd
do, hay dudas sobre el nivel de
crecimiento, hay un problemacn
labolsa que afectammhoalaho-
rrador de clase media y alta, pe-
1o sigue habiendo mucha gente
de clase median, explica. Este
segmento de poblacion continta
demandando mis productos y
servicios y valora muche los que
llegan del extranjero. Y Espafia
¢éstd muy bien considerada, ase-
gura. «La economia de consumo
que ya estd establecida no va a

cambiars, apunta, Ahora, asegu-
ra que desde hace unos afos pro-
ducar en China no ¢s una buena
estrategia. «Al que se ha ido a fa-
bricar y tiene mercado alli, le va
airbien, pero no al que se fue $o-
lo para ahorrar costess, matiza,
Los sectores con mdés potencial
slguen shendo el agroalimentario,
aunque reconoce que «los vinos
ya estin todoss; moda y calzado,
educacion, turismo y biotecnolo-
i para mejorar explotaciones
agricolas y ganaderas.

En las exportaciones aragone-

sas, el sector que copa las ventas
es tradicionalmente el automé-

Jaime Royo, uno de los propietarios de la finca Mar del Sefior, en Terued. sicreo auclsvcioe

Trutate Trufa negra de Teruel a Emiratos Arabes

Todavia no han recogide la trufa negra de su explota-  Emi

vil, por 1a influencia de la facto-
ria de Opel. Desde Arex se afade
que entre las pymes, el sector
wque tlene mis proyectos es el
agroalimentarion, en el que hay
«amds tradicin exportadoran. Le
siguen los servicios, materiales y

jento para la -
cion y los bienes de equipo,

El camino hacia Ia internacio-
nalizacion es lento y algunas
compafifas empiezan ahora a ob-
tener los frutos de suapuesta por
el exterior. «La media desde que
una empresa empieza a entrar en
un pais hasta que consigue ven-
der alli es de entre uno o dos

agon

|

affosy, afirma Sinchez Albornoz,|
responsable de Arex.

Utros son mis pesimistas,
«Desde que se plantea la expor-
taci6n hasta que el departamen-|
to de Exportacion se consolida)

asan cuatro afios», calcula

scar Calvo, gerente de JCV|
Shipping, empresa zaragozana)
especializada en el transporte
maritimo de mercancias, enfoca-
do sobre todo a la exportacion.,
En estos afios de crisia ha consta
tado un incremento del volumen
de exportaciones pero, sobre to-|
do, entre los clientes que ya ex-
portaban. «Seguimos con la mis-

¥

Arabes. oEmp 2

oger trufa hace

citn en Teruel, pero ya estan buscando clientes fuera
de Espafia «Me Interesa mucho & mercado extericr
porgue los precios son mucho mas conveniantes que
en Espadia y algunos paises de Eurcpan, explica laime
Royo, hije de uno de los propietarios de la finca, con el
mismo nomire. Los precios nos son tan altos enel
mercado naclonal como hace unos aflos, ya que ha
aurmantads ol ndmers de predustores, Su padre, su
tioy un hermana se encargan de las 50 hectareas de
Mar del Seivor, cuyas trufias quieren vende @ mencs-
dos con alto poder adquisitivo y que valoran este tipo
e productos ‘gourmet’ como el sudeste asidtico y

pooes afos porgue |3 plantacién es bastante nueva,
tiene unes 15 afess, explica, Esta semang, Royo ha
acudido al encuentro de Arex para abuscar interme-
diarios y potenciales destinoss. Lieva unos afios reco-
pilande informazion sobm los controles qua tiene que
pasar el producto en 3 aduana. o8] buscas y te mue-
ves, no hay arandes problemasy, afirma, sobee los pr-
mmmms&rduﬁﬂm Rcwmocucnw
€350 &5 un sproducts cor ya que ck
delaproduwdnquellevasuhmwyespem
ro. Asl, quiere estar preparado para cuando aumente
y darke salida wen todos los mercadas posiblesy.

erior



‘ma tendencia de crecimiento mo-
deradow, afirma. Reconoce que
0 van abriendo mids mercados y
las empresas no solo llevan sus
mercancias a Europa, sino que s1-
len a otros paises como Extremo
Oriente o Sudamérica, En su tra-
bajo con los clientes estd también
asesoraries sobre ¢l papeleo ne-

medio plazo. No es llegar y ven-
dern, recuerda Javier Parcdes, de-
legado de Arex en Turquia. En
tiempo y dinero en «darte a co-
nocer y visitar clientes», En el ca«
50 del mercado turco afirma que
hay que «competir en calidad,
porgue en precio es mis compli-
cadon. Las energfas renovables
estan despegando en el pais, con

Tos primerus concursus piblicus
para la construccion de parques
eblicos e instalaciones solares.
«No hay ¢mpresas nacionales
con experiencia previas, recono-

uwhmbm&r
Nen una «ventaja competitivas,
Entre lag principales carencia

para distribuir y vender su pro-
ducm, ¢l segmento de clientes

adecuado, etc.», enumera
SinchezAlbomu Ademis, afia-
de dos problemas que se repiten
enlas empresas mis pequefias, el
insuficiente conocimiento de
idiomas y la falta de personas de-

Entre las carencias de las
empresas esté la falta
de financiacion, de
conocimiento del pais
y de los contactos para
vender su producto
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dlcadasadempoeompletoah

508, que ha sido «gravisimas en
Jos primeros afios de crisiss, aho-
ra se habria suavizado, asegura.

cmbzmhpmpmdbnde
las compafias ha mejorado,
muﬁrmblnmchosdelosde-
legados de Arex enla cita de es-
te afio.

El tamafio no es una excusa pa-
ra no exportar, Llopis asegura
que para entrar en el mercado
chino «no es una cuestion de ser
Una pyme o Una gran empresa si-
no de tener muy claroaloque as-
pirasn. Asl, pese a su gran tama-

fio sc pucde encontrar un «ni-

chow, centrarse en €l y wexplotar-
lo al méximon.
«Hay pmewsgnnds pero

Africa occidontal
Energia, infraestructuras
y maquinaria agricola
PAISES. Nigariay Costa de Marfl,
ECONOMIA. liganasnhacon-
fade

-

PAISES, Méxicoy Peri
ECONOMIA Maxico a5 la sequn-

vertido en la peime

da da de sudamérica, con

Africa, con tasas de crecimiento
ded 7% La agricultura disminuye
U pesn hasta el 22%. En Costa de
Merti, el sector primario represen-
13 aproximadamente un 25% del
PIB marfilefio y emplea a mds de
la mitad de la pablacion, Entre sus

desde de20)
s e s
1os contratos en Turquia.
BEATRIZ ALQUEZAR

Javier Sorfa, Ratil Soler, Daniel Alierta y Daniel Lahuerta, parte del equipo de Exportacion. snirzaz sumien

UMELC Una «sastreriax» del metal para Europa

A punte do curmglir sus bodas de plata, UMEC, fabi- n

trato con un agente

iad ale-

cante de plezas para \a Industrlz, ha dado en los ditl-
Mos #ies un importante salto en las ventas &l exte-
nioe, oEn 2005 reakizamos fa primera venta intema-
cional, de ks propios clientes en Espatia, empy

man.Hoytla\enotmmTu.lousepmmﬂw
e francia y servir 8 la industria eerondutica, Ento-
0o el proceso agradece el apoyo de Arex, sobre todo

del automavil que tenian plantas en Europan, expli-

¢a Javier Soria, respansable de Exportacion de |2 fir-
ma zaragozana. Pero fue en 2010 cuando se dieron
cuenta de que wera necesano salir a venderns enuna
apuesta por diversificar, Confiesan que su primera

accidn fue buscar un agente en Alemania, que no

tuvo éxito paro de el les quedd ka experiencia que
adquirieron, Y, coma todo lleva su tiempo, en 2014

porque flaron hasta a le firma de los
contratosy, recuerda, Ahora cuentan con un nuevo
& Reino Unido. En solo un gercicio la

fachraudmntm\auondhapasadodasmel

4,65% al 13%. Entre sus claves para competir des-
taca la aflxibilidad en todes los sentidosn, para su-
minestrar seualquier pieza en cuskyuler materials y
larapidez en servirla, £l afio pasado facturaron 2,8
millanes de eurcs y tienen 29 empleados.

dhuclos, tatao, cald y anacardo,
Tras |2 guerra y & bajén econdmi-
coen 2011 creceal 7,5%.
OPORTUNIDADES. EnNigeria, el

.gobmpomhhslmesens

118 millkones de habitantes y un
crecimiento del 4%. En Perl, las
previsiones de crecimiento para &l
afio 2015 se sitdan en el entorno
del 3%-4%, por debajo de las de
aftos anteriores. China es el primer
cliente de as empresas peruanas,
por lo gue estén pendientss desu

eyalucion.

OPORTUNIDADES. Bl Goblerno
maxicano ha impulsado b spartu-
1a de las telecomunicaciones y el
dasarrofio da Las infraestructuras,
&aaﬂaexmrtaﬂéalﬂasvm

2ol ol b

municacianes y el sector financie:

Turquia Aprovechar
los primeros proyectos
de energias renovables

SUPERFICIE. 74,815 km2.
POBLACION. 73,7 millones de

habvtantes.
MONEDA. Lira turca.
1DIOMA. Turco y kurdo.
ECONOMIA El sector senvicios es
mas importante con un peso del
59 2%, seguido de fa industria
(25,8%), a agricultura (10,1%) y
la construccidn (5,6%).
ACTIVIDADES, B pais ocupd el
puesto 16 en la fabricacldn de au-
toméwiles y ef 15% de la produc-
cidn industrial es textil, El turismo
encabeza el sector servicios.
PERSPECTIVAS, Oportunidades
por &l ‘boom’ de las energias reno-
vables, con grandas contrates pd-
blices. También en la construccion

eodtesympa?erﬁmta los

Jueqos Panamericanas de 2019,
que puaden generar oportunida-
des en construccidn e Ingenieria,

{14na Productos para
la clase media que crece
a pesar de la crisis

SUPERFICIE. 9.5 millones de
km2,

POBLACION. 1.347 millones de
habitantes,

MONEDA. Yuan,

IDIOMA, Chino mandarin.
ECONOMIA. 8 sector primaric
continda tenkendo un peso muy
importante en ls economéa (10%)
aunque va bajando.
ACTIVIDADES, B pais es lider en
fabricacidn de textll, electrodo-

, mésticos y juguetes. El carbén es
" |a principal fuente energética,
PERSPECTIVAS, Positilidades de
negecio en el sector de benes de
aquipo; materias primas y produc:
tos Intermedios para la industria
agroali i, jamdn, vino y

de Mneas férreas, hospitales plbl-
co-privados, industria auxiliar del
automdvil y agroindustria,

acelte, pesca, chocolate, agua mi-
neral; bienes da [ujo (calzado, cos-
méticos) y turisma, segun el ICEX.
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20.09.2015 “La VI Edicion del Encuentro Internacional Arex acogera mas de
550 entrevistas entre empresas aragonesas y extranjeras”

http://www.aragondigital.es/noticia.asp?notid=136890

I Economia aragondigital.es 23/9/2015
232015 Lucia Segara Sanchaz

Mas de 200 empresas aragonesas buscan una oportunidad
en el extranjero gracias al VI Encuentro AREX

Un total de 230 empresas aragonesas mantendran mas de 700 entrevistas con representantes de 45 paises en el VI
Encuentro Internacional AREX. Hoy y mafiana los empresarios buscaran comenzar o continuar su proceso de
internacionalizacion para aprovechar las oportunidades del mercado exterior gracias a reuniones individuales con
asesores.

Zaragoza.- Exportar sandalias a Angola, placas solares a
Marruecos o arroz de los Pirineos al golfo Pérsico son algunos de
los proyectos que se estan gestionando en el VI Encuentro
Internacional Aragén Exterior (AREX) que se celebra entre hoy y
mafiana en Zaragoza. Ahi, un total de 230 empresas aragonesas
mantendran mas de 700 entrevistas con asesores internacionales
para buscar una oportunidad en el mercado exterior.

En este encuentro estan presentes mas de 45 paises de los cinco
continentes representados por 26 delegados que informan y
asesoran a los empresarios aragoneses sobre como exportar sus
productos a paises como Kenia, Bielorrusia o China. Entre los
destinos mas demandados, destacan los paises cercanos de
Europa, pero también mercados del sudeste asiatico o el norte de
Africa.

El nimero de empresas participantes continlda aumentando cada
afio y desde la erganizacion aseguran gue se crece en todos los
sentidos, tanto en la red de delegados, como en el ndmero de
entrevistas concertadas o los talleres que se organizan. Ademas,
en esta edicion se han incorporado varios expositores para asesorar sobre servicios de internacionalizacion. De este modo
estaban presentes entidades del sector financiero, como Bantierra, entidades educativas o aseguradoras.

En este ancuentno estan presentesmas de 45 paises de losdnoo
continentes

La inauguracion de este VI Encuentro ha corrido a cargo de la consejera de Economia del Gobierno de Aragdon, Marta
Gastdn, que ha mostrado su satisfaccion por las Oltimas estadisticas que muestran el liderazgo de Aragon en exportaciones,
pero ha asegurado que “esto no nos llevara a la autocomplacencia”™. Ademas, ha animado a los empresarios a continuar con
el proceso de internacionalizacion: "Las empresas han tenido que adaptarse y han encontrado una via de escape ante la baja
demanda interna, ahora debemos continuar por ese camino”, ha puntualizado.

En su discurso inaugural Gastdn ha apostado por crear un nuevo modelo productive, un modelo basado en el conocimiento.
“Educacion & Industria deben trabajar transversalmente para fortalecer la economia de cara a futuras crisis”, ha remarcado.
Asi, ha concluido la consejera, para gue una empresa consiga el éxto exportando debe ofrecer un buen producto con precios
competitivos reduciendo el coste de los factores. La tercera condicion fundamental, ha dicho, es estar bien informado de la
realidad social y econdmica del pais de destino.

e EXPANSION

24.09.2015 “Aragoén Exterior refuerza su apoyo al tejido productivo aragonés”
http://www.expansion.com/aragon/2015/09/23/5602931946163f616a8b4586.html



http://www.aragondigital.es/noticia.asp?notid=136890
http://www.expansion.com/aragon/2015/09/23/5602931946163f616a8b4586.html

agon
23.09.2015 “Bantierra participa en AREX 2015 para apoyar terior
[N )

estrategias de internacionalizaciéon”

http://www.expansion.com/aragon/2015/09/23/5602b4f4e2704e74798b4593.html|

e EL ECONOMISTA

06.09.2015 “La capital acogera el 23 y 24 de septiembre el VI Encuentro
Internacional Arex”

http://www.eleconomista.es/espana/noticias/6982910/09/15/La-capital-acogera-el-
23-y-24-de-septiembre-el-VI-Encuentro-Internacional-Arex.html

23.09.2015 Marta Gaston: "Aragon tiene una buena posicion en calidad de
productos para abrir mercados"
http://www.eleconomista.es/aragon/noticias/7023003/09/15/Marta-Gaston-Aragon-
tiene-una-buena-posicion-en-calidad-de-productos-para-abrir-mercados.html

e EMPRESA EXTERIOR

24.09.2015 “Las empresas zaragozanas podran conocer “Cémo vender en el
exterior a través de mercados electronicos” gracias a ICEX y a Aragén
Exterior”

http://empresaexterior.com/not/55365/las-empresas-zaragozanas-podran-conocer-
Idguo-como-vender-en-el-exterior-a-traves-de-mercados-electronicos-rdquo-
gracias-a-icex-y-a-aragon-exterior

25.09.2015 Video resumen VI Encuentro Internacional AREX

http://empresaexterior.com/not/55395/vi-encuentro-internacional-arex

28.09.2015 “¢;Db6nde Exportamos? VI Encuentro Internacional AREX jEl
exterior, mas cerca!”

http://empresaexterior.com/not/55462/-donde-exportamos-vi-encuentro-
internacional-arex-el-exterior-mas-cerca-/
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e EXPORTAR EN ARAGON terior
[

21.09.2015 “La VI ediciéon del Encuentro Internacional AREX
acogera mas de 550 con los delegados de la empresa publica en el
extranjero”

http://exportarenaragon.es/la-vi-edicion-del-encuentro-internacional-arex-acogera-mas-de-
550-entrevistas-con-los-delegados-de-la-empresa-publica-en-el-extranjero/

23.09.2015 “El peor enemigo de Espaia son los propios espainoles”
http://exportarenaragon.es/el-peor-enemigo-de-espana-son-los-propios-espanoles/

24.09.2015 “El VI Encuentro Internacional AREX cierra con mas de 700
entrevistas realizadas”
http://exportarenaragon.es/el-vi-encuentro-internacional-arex-cierra-con-mas-de-
700-entrevistas-realizadas/

e ARAGON HOY

24.09.2015 “El VI Encuentro Internacional Arex cierra con mas de 700
entrevistas realizadas”
http://www.aragonhoy.net/index.php/mod.noticias/mem.detalle/area.1053/relmenu.5
/id.168773
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